15 kérdés, amit fel kell tegyél magadnak! nmn‘
Vdllalkozéi problémafeltaré doksi

Milyen konkrét problémakkal szembesilsz jelenleg a
vdllalkozdsodban?

Miédta tartanak ezek a nehézségek, és mi inditotta el 6ket?

Milyen pénzigyi helyzetben van most a vallalkozasod? Hany hénapra
elegend¢ tartalékkal rendelkezel?
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15 kérdés, amit fel kell tegyél magadnak! nmn‘
Vdllalkozéi problémafeltaré doksi

Van jelenleg adéssagod? Ha igen, milyen 6sszegU, és milyen forrasbol
szarmazik?

Milyen Iépéseket tettél eddig a probléma megoldasa érdekében?

Milyen koltségeket tudsz csokkenteni vagy optimalizalni a vallalkozasodban?

N
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15 kérdés, amit fel kell tegyél magadnak! nmn‘
Vdllalkozéi problémafeltaré doksi

Hogyan teljesit a vdllalkozdsod értékesitési vagy bevételi oldala? Latod-e a
visszaesés konkrét okait?

Milyen marketing- és értékesitési stratégiakat haszndlsz, és mikédnek-e ezek
medgfeleléen?

Van-e olyan piac, ahol még nem vagy jelen, de lehetéségeket latsz?

NEW WAVE BUSINESS
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15 kérdés, amit fel kell tegyél magadnak! nmn‘
Vdllalkozéi problémafeltaré doksi

Hogyan dll a csapatod motivacioval és teljesitménnyel?

Vannak-e folyamatban 1évé jogi vagy pénzigyi vitdid, amelyek rontjak a cég
helyzetét?

Milyen technolégiai vagy innovdcios fejlesztéseket fontolgatsz a hatékonysag
novelése érdekében?

N
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15 kérdés, amit fel kell tegyél magadnak! nmn‘
Vdllalkozéi problémafeltaré doksi

Hogyan kezeled az igyfelek elégedettségét és a visszajelzéseket?

Mennyire latod at a pénziigyi helyzetedet és a cash flow-1?

Milyen célokat szeretnél elérni a kovetkezo 6-12 hénapban, és hogyan
képzeled el az odavezets utat?

NEW WAVE BUSINESS
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